
ทุกวันนี้ รับทำ seeding ผู้ บริโภคไทย มักหาข้ อมูลรีวิ วก่อนควักเงินจ่าย การพึ่งพาโฆษณาอย่างเดียวจึงเริ่มไม่ได้ ผลเท่าเดิม
เพราะคนเชื่อประสบการณ์ของผู้ ใช้ ด้ วยกันเองมากกว่า ด้ วยเหตุนี้ หลายแบรนด์จึงเลือกใช้ บริการ รับทำ seeding เป็ นอาวุธหลัก
ทางการตลาด Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ Content Seeding คือการวางเนื้อหาลงในพื้นที่ที่กลุ่มเป้าหมายอยู่
เช่น Pantip กลุ่ม Facebook ช่องคอมเมนต์ TikTok บล็อก และเว็บข่าว โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูดถึง
แบรนด์ ต่างจากโฆษณาที่หยุดจ่ายแล้ วหายไป กระทู้ และบทความจะยังถูกค้ นเจอได้ อีกหลายปี  และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏใน
หน้ าค้ นหามากขึ้น แบบไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding - ค้ นชื่อแบรนด์ใน Google แล้ วแทบไม่เจอใครพูดถึง - ต้ องการ
บริหารภาพลักษณ์ในหน้ าค้ นหา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - ต้ องการช่องทางที่ผลลัพธ์
ไม่หายไปเมื่อหยุดจ่าย - ขายของราคาสูงที่ลูกค้ าเทียบหลายเจ้ า รูปแบบงาน Seeding ที่นิยมใช้  1. การวางกลยุทธ์และวิจัย
กลุ่มเป้าหมาย งานที่ดีเริ่มจาก การวิเคราะห์ว่าใครคือลูกค้ า เขาอยู่ที่ไหน และเขาถามอะไร แล้ วจึงร่างแกนสารที่อยากให้ คนจำ
2. การผลิต Content Seeding ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้ ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน
บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ จุดสำคัญคือความเป็ นธรรมชาติ ไม่คัดลอกซ้ำ 3. การกระจายลงช่องทางที่ใช่ ไม่ใช่ทุก
ช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ ธุรกิจ B2B อาจได้ ผลดีกว่าบนบล็อกและ LinkedIn เราจะทยอยปล่อยเนื้อหาตามไทม์ไลน์ 4. การ
เสริมพลังด้ วย SEO เราจะสอดแทรกคีย์เวิ ร์ดอย่างเป็ นธรรมชาติ บางแพ็กเกจรวมงานรับทำ backlink คุณภาพจากเว็บที่
เกี่ยวข้ อง ทำให้ ผลลัพธ์ไม่ได้ หยุดอยู่แค่การรับรู้  5. วัดผลได้ จริง รายงานที่ดีควรบอกมากกว่าจำนวนโพสต์ เช่น จำนวนการเข้ า
ถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ข้ อดีของการจ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง หลายคน
เริ่มต้ นด้ วยการทำเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ น้ำเสียงเหมือนกันหมดจนคนอ่านจับได้  ผู้ ให้ บริการที่มีประสบการณ์ เข้ าใจกติกา
ของแต่ละแพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี ทำให้ ผลลัพธ์มาเร็วกว่าและปลอดภัยกว่า เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. ดูงานเก่าว่า
เนื้อหาอ่านลื่นหรือไม่ 2. ตรวจสอบว่ามีการสปินเนื้อหาอย่างมีคุณภาพหรือไม่ 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. งานที่ดี
ต้ องใช้ เวลาอย่างน้ อย 1-3 เดือน 5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์ ไม่ใช่ต่อชิ้น ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา โดยทั่วไป ช่วง
30 วันแรกคือการปูพื้น ราวเดือนที่สองจะเริ่มมีคนทักเข้ ามาโดยอ้ างถึงรีวิ ว และตั้ งแต่เดือนที่สามขึ้นไปผลจะสะสมชัดเจนขึ้น
สรุปส่งท้ าย การทำ seeding ไม่ใช่ทางลัด แต่เป็ นการลงทุนระยะยาว ถ้ าอยากให้ คนค้ นเจอข้ อมูลดี ๆ ก่อนตัดสินใจซื้อ การ
เลือกทีมที่เข้ าใจงานคือจุดเริ่มต้ นที่ถูกต้ อง ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคาฟรี วันนี้
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