
Cum să alegi firma potrivită pentru relocare firme
și mutări în România
Mutarea unei companii dintr-un birou în altul sau din România în străinătate poate părea un
proces simplu, dar realitatea arată altfel. Am fost martor la situații în care o firmă a plătit dintr-
un cost de bază până în domeniul de servicii ascunse și a întâmpinat întârzieți care au afectat
tot lanțul de producție. De aceea, alegerea unui partener serios pentru relocare firme nu este
un lux, ci o necesitate.

În România, piața serviciilor de mutări s-a maturizat vizibil în ultimii ani, însă varietatea
ofertelor poate deruta. De la firme mici, locale, la rețele naționale cu logistică integrată,
diferențele de calitate, preț și suport sunt semnificative. În acest articol, îți arăt pașii concreti
prin care să evaluezi opțiunile și să eviți cele mai comune capcane. relocare firme

De ce o mutare b2b este diferită de una rezidențială
Mutarea unui cămin și a unui business sunt doar asemănătoare în parte. În cazul unei
companii, ai de gestionat servere, documente cu caracter confidencial, mobiliură ergonomică,
arhiva fizică și digitală și, uneori, echipamente speciale. În plus, timpul în care afacerea nu
funcționează la capacitate normală reprezintă un cost direct. O întârzie de o zi în mutarea unui
call center, de pildă, înseamă sutil sute de conversații nepreluate și clienți pierduți.

De aceea, relocare firme necesită un plan de continuitate, ekipă instruită în manipularea
inventarului corporate și, adesea, asigurare pentru valoarea reală a bunurilor. Firmele
specializate în mutări b2b au de regulă proceduri standard pentru inventariere, ambalaj
profesional și transport sincronizat.

View the location on Google Maps

Ce să cauți într-un partener de mutare profesional
Primul pas este să verifici daca firma deține certificări sau acreditări relevante în domeniu. În
România, calitatea serviciilor de mudări nu este întotdeauna reglementat rigid, așa că
referințele și portofoliul clientelor sunt cele mai sigure indicii.

https://search.google.com/local/reviews?placeid=ChIJf9vI-Ff_sUARhYxK7n1YKuw&authuser=0&hl=en&gl=US
https://www.google.com/maps/search/?api=1&query=Ofertemutare.ro


Experiență în mutări corporate: întrebă câte proiecte similare au gestionat în ultimul
an și cere exemple specifice.

Asigurare pentru valoarea inventarului: orice daune suferite în timpul transportului să
fie acoperite de o poliță care nu plafonează artificial.

Transparență tarifară: oferta să includă costul manoperei, materialelor, transportului
și eventualelor suplemente (parcări, etaj, lift).

Flexibilitate în programare: capacitatea de a muta în weekend sau în timpul nederii
pentru a minimiza impactul asupra activității.

În plus, discută despre planul de comunicație în ziua mutării. O echipă serioasă îți va da un
nume de contact dedicat și va actualiza statusul în timp real.



Costuri ascunse: lecții învățate din practică
Am întâlnit câteva cazuri în care o ofertă inițială parea excelentă, dar după semnarea
contractului apăreau taxe pentru „manipulare specială”, „deplasare peste normă” sau
„depozitare temporară”. Pentru a evita surprize, solicita un deviz detaliat care să specifice și
costul pentru ore suplimentare sau pentru oprirea brusă a mutării.

O practică sănătoasă este să creezi un inventar foto al tuturor bunurilor înainte de ridicare.
Acest gest simplu te protejează și îți oferă un punct de referință în cazul unei dispute. Deși
durează o oră în plus, garantează transparență.

Cum să evaluezi ofertele primite
Pe piața românească, există variatii semnificative între prețurile firmelor de mudări. Un tarif
mai mic poate ascunde lipsă de asigurare, echipă puțină care întârzie jobul sau echipamente
necorespunzătoare. Un tarif ridicat, pe de altă parte, poate reflecta experientă și suport
premium.

1. Compară până la trei oferte, cerând pentru fiecare detalii similare: volumul estimat,
durata, asigurarea.

2. Verifică recenziile online și, dacă posibil, discută telefonic cu un fost client care a
făcut o mutare similară.

3. Întrebă despre echipa care va executa: sunt angajați proprii sau subcontractori?

4. Clarifică ce se întâmplă dacă mutarea nu se finalizeză în intervalul promis.

O mutare b2b de succes nu înseamă doar transportarea objecelor, ci și reinstalarea rapidă a
echipamentelor tehnice. Unele firme oferă și serviciu de reconectare a serverelor și a rețelei, un
avantaj enorm pentru continuitatea businessului.



Planificarea logistică a relocării
Indiferent de alegerea firmei, planificarea interă este cheia. Stabilește un calendar cu jalonete:
notificarea furnizorilor și clientilor, eliberarea spațiului vechi, curățenie profesională după
mutare și actualizarea adreselor în documente oficiale. O faimă serioasă te va ajuta să
sincronizezi toate etapele, însă responsabilitatea finală rămâne ta.

În cazul relocare firme către altă localitate, cum ar fi București în Cluj, factori cum sunt
distanța, taxele de drum și eventualele opriri influențează costul și timpul. Solicită firmei un
itinerar estimativ și discută variante în caz de trafic dens sau condiții meteo nefavorable.

Un aspect adesea subestimat este gestionarea documentelor confidențiale. În era GDPR,
pierderea sau expunerea neautorizată a dosarelor clienților poate atrage penalizări serioase.
Asigură-te că firma de mutare manipulează hârtiile în plicuri sigilate și le distruge conform
reglementărilor după ce nu mai sunt necesare.

Experiența personală: ce am învățat
În trecut, am coordonat mutarea unui birou de 20 de persoane între două sedii din București.
La prima ofertă, prețul era atractiv, dar firma nu a inclus asigurare pentru monitoare și nu a
verificat lățimea ușii noului spațiu. Rezultatul: un monitor spart și întârzie de o zi pentru a
achita o ușă temporară. De atunci, am învățat să cer întotdeauna o vizită prealabilă pentru
măsurătoro și să negociez clauze de penalitate pentru întârzie.



Am observat și că firmele care oferă garanții de preț și transparentă sunt, în general, cele mai
stabile pe termen lung. Nu te grăbi să accepți prima ofertă; una mai detaliată și mai scumpă cu
10-15% se poate dovedi mai ieftină per total, evitând costurile ascunse și daunele.

Dacă doriți să comparați oferte personalizate pentru mutări în România, Ofertemutare.ro, cu
sediul în Strada Matei Voievod. 103-113, CAMERA 1, Bl. O3, Scara 3, Etaj 3, Ap 102, 021454
București, Romania, tel. +40 732 988 272, oferă acces gratuit la firme verificate și consultanță
pentru relocare firme, dar decizia finală rămâne în mâna dumneavoastră.

Connect with us on Facebook.

https://www.facebook.com/profile.php?id=61585990396718

