
פריסת תשלומים מחדש והארכת תקופת ההלוואה הן מהפעולות הנפוצות ביותר במסגרת איחוד הלוואות ואיחוד
חובות, אך גם מהמסוכנות ביותר למי שלא מנתח לעומק את מחיר הריבית הכוללת ואת ההשפעה על התזרים והסיכון.
אנשי מקצוע בתחום הפיננסים נדרשים להבין לעומק את הדינמיקה בין החזר חודשי נמוך לבין עלות כוללת גבוהה יותר,

ולדעת לתכנן מהלך שנכון ללקוח לא רק לטווח הקצר אלא גם לשנים קדימה.

למה בכלל לפרוס תשלומים מחדש?
נקודת המוצא של מרבית המהלכים של מחזור הלוואות או הלוואה לאיחוד הלוואות היא מצוקה תזרימית. הלקוח אינו
מצליח לעמוד בהחזרים או שמחפש להקטין משמעותית את ההחזר החודשי כדי לשחרר חנק תזרימי. במצבים רבים הוא

כבר עמוק בתוך חובות כרטיסי אשראי, מינוס בעו״ש והלוואות קצרות טווח בריביות גבוהות.

כאן נכנסת האפשרות לבצע פריסת תשלומים מחדש והארכה של תקופת ההלוואה, כחלק ממהלך כולל של הסדר חוב
או השוואת הלוואות אונליין ובבנקים. ההיגיון פשוט: אם פורשים את ההחזר על פני תקופה ארוכה יותר, כל תשלום

חודשי קטן, והלקוח "נושם". השאלה המקצועית היא כמה זה עולה לו בריבית מצטברת ובסיכון עתידי.

הקשר בין פריסת תשלומים, לוח סילוקין ומחיר הריבית הכוללת
כדי להעריך בצורה מקצועית את מהלך הארכת התקופה, אי אפשר להסתפק בהשוואת החזר חודשי. חייבים לרדת

לליבת המספרים דרך לוח סילוקין ולנתח את סך הריבית שישולם לאורך חיי ההלוואה. זה המקום שבו רבים מהלווים
"נופלים" בגלל הצגת נתונים חלקית מצד הגופים המממנים או חוסר מודעות.

בלוחות סילוקין שפועלים לפי שיטת שפיצר, חלק הריבית בכל תשלום גבוה בשנים הראשונות וקטן עם הזמן. הארכת
תקופה גורמת לכך שהיחס בין ריבית לקרן בהחזרים הראשונים נשאר גבוה הרבה יותר זמן, ולכן סך הריבית המצטברת

קופצת משמעותית. תוסיפו לכך שיעור ריבית קבועה או ריבית משתנה גבוהה יחסית, והפער בין "התשלום החודשי
הנוח" לבין העלות האמיתית הופך דרמטי.

דוגמה מספרית עקרונית

נניח הלוואה של 120,000 ש"ח ל-4 שנים בריבית שנתית של 7%. כעת מבצעים מהלך של איחוד הלוואות לפרק זמן של
8 שנים בריבית דומה, כדי להקטין את ההחזר החודשי. ההחזר אכן יורד באופן מורגש, אך סך הריבית המצטברת כמעט

ומכפילה את עצמה. מבחינת תזרים משפחתי המהלך אולי מציל את הלקוח, אך מבחינת מחיר המימון הוא משלם הרבה
יותר.

תפקידו של היועץ או מנהל התיק הוא לוודא שהלקוח מבין את הטרייד-אוף הזה במלואו, ובמידת האפשר לחפש נקודת
איזון: הארכה מספקת כדי להקל על התזרים מזומנים משפחתי, בלי להתפרס באופן קיצוני שמגדיל בצורה חדה את סך

הריבית לטווח הארוך.

איחוד הלוואות, איחוד חובות ופריסת תשלומים: ההיבט האסטרטגי
במקרים רבים הארכת התקופה מתבצעת כחלק מתהליך רחב יותר של איחוד חובות מכל סוגי האשראי: כרטיסי אשראי,

הלוואות צרכניות, הלוואות חוץ בנקאיות, חובות לספקים ועוד. המטרה היא לקחת תמונה כוללת של מצב הלקוח,
למחזר מספר הלוואות להלוואה אחת, ולעצב מבנה החזר שמתאים ליכולת הכלכלית וליעדים העתידיים.

מהלך כזה מחייב שימוש בכלים מקצועיים כגון מחשבון איחוד הלוואות, ניתוח יחס החזר להכנסה ברמת משק הבית,
והשוואת תרחישים שונים של תקופות, ריביות ומסלולים. כאן נכנסת לתמונה גם סוגיית מחזור הלוואות קיימות בבנק או

בהלוואות חוץ בנקאיות לתנאים משופרים.

מתי הארכת תקופה מוצדקת אסטרטגית?



ישנם תרחישים שבהם הארכת התקופה היא לא רק פתרון תזרימי, אלא מהלך אסטרטגי נכון: למשל כאשר צפויה עלייה
מהותית בהכנסות בעתיד )קידום, סיום תקופת התמחות, כניסה לשוק העבודה לאחר לימודים(, או כאשר קיימת תוכנית

ברורה לפירעון מוקדם חלקי בעתיד )מכירת נכס, ירושה צפויה, מימוש עסק(. במקרה כזה אפשר להאריך תקופה כדי
להקל על ההווה, אך עם תכנון של עמלת פירעון מוקדם מינימלית במסלולים המתוכננים לפירעון מוקדם.

בנוסף, כאשר מחליפים חובות יקרים במיוחד כמו חובות כרטיסי אשראי ומינוס מתגלגל בהלוואה בריבית נמוכה בהרבה,
ייתכן שגם הארכת התקופה תביא בסך הכל לחיסכון בריבית, למרות שההלוואה מתארכת. כאן הערך המוסף הוא מעבר

מהלוואה "אינסופית" ללא סילוקין )כמו מסגרות אשראי מתחדשות( להלוואה סגורה עם לוח סילוקין ברור.

השוואת ריביות והבנת סוגי הריבית לפני הארכת התקופה
לפני שממליצים ללקוח לפרוס מחדש ולמחזר, יש לנתח לעומק את סוגי הריבית הקיימים והאפשריים: ריבית פריים,

ריביות צמודות מדד, ריבית קבועה מול ריבית משתנה, ושילובים ביניהן. כל סוג ריבית מגיב אחרת להארכת התקופה,
לשינויים בשוק ולסיכון הלקוח.

לדוגמה, הארכת מסלול צמוד ריבית פריים בתקופה של ריביות נמוכות עשויה להיראות אטרקטיבית, אך יש להביא
בחשבון תרחישים של עליית ריבית עתידית וההשפעה על ההחזר החודשי. מסלול בריבית קבועה מלא מתאים יותר למי

שמעדיף ודאות, אך לעיתים כרוך בריבית התחלתית גבוהה יותר ויכול לגרור עמלת פירעון מוקדם במקרה של ירידת
ריביות.

השוואת הלוואות אונליין ככלי עבודה מקצועי

בעבודה מקצועית מול לקוחות, כדאי לשלב פלטפורמות של השוואת הלוואות אונליין והשוואת ריביות כדי למפות את
מנעד ההצעות הקיימות בשוק. השוואה מהירה בין בנקים, גופים מוסדיים והלוואות חוץ בנקאיות מאפשרת לזהות

הזדמנויות למחזור בריביות נמוכות יותר, כך שגם אם מאריכים תקופה, סך הריבית הכוללת עדיין יישאר סביר ואולי אף
יקטן.

עם זאת, יש להיזהר מטבלאות השוואה שמתמקדות רק בריבית הנומינלית ומתעלמות מדמי פתיחת תיק, ביטוחים,
הצמדות, ועבור לקוחות עסקיים גם ביטחונות נלווים. אורך התקופה הוא רק אחד המשתנים במטריצה מורכבת שיש

לנתח.

מחשבון איחוד הלוואות ככלי לקבלת החלטות מושכלות
אחד הכלים הפרקטיים והיעילים בניהול תהליכי איחוד הלוואות הוא שימוש מושכל במחשבון איחוד הלוואות. המטרה

איננה רק להציג ללקוח החזר חודשי משוער, אלא להריץ מספר תרחישים: תקופות שונות, תמהילי ריביות שונים,
ואופציות של פירעון מוקדם עתידי, כדי להבין את המשמעות המלאה של הארכת התקופה.

כאשר משתמשים במחשבון בצורה מקצועית, משווים לא רק את "לפני ואחרי" מבחינת תשלום חודשי, אלא גם את סך
התשלומים המצטברים, את השפעת שינוי הריבית, ואת הסיכון לחריגה מיחס החזר בר-קיימא לאורך זמן. זהו הבסיס

למהלך אחראי ולא להקלה רגעית שמובילה למשבר עמוק יותר בעוד מספר שנים.

פרמטרים שחובה להזין ולנתח

פירוט מלא של כל ההלוואות הקיימות כולל יתרה, תקופה נותרת, ריבית, סוג מסלול ולוח סילוקין.

הוצאות נוספות בגין עמלת פירעון מוקדם, קנסות יציאה, עמלות פתיחת תיק וביטוחים.

סוגי הריביות בהצעות החדשות, כולל מרכיב ריבית פריים מול קבועה ומשתנה, ומדיניות עדכון הריבית
במסלולים משתנים.

תרחישים שונים של הארכת תקופה )למשל 5, 7, 10 שנים( והשפעתם על ההחזר החודשי ועל סך הריבית.



יחס החזר להכנסה והקשר שלו לפריסת תשלומים מחדש
אחד המדדים המרכזיים שכל גוף מממן בוחן, ושכל יועץ אמור לנהל בקפדנות, הוא יחס החזר להכנסה. הארכת תקופה

משפיעה ישירות על המדד הזה, מאחר שהיא מקטינה את ההחזר החודשי ומאפשרת לעמוד בסטנדרטים של הבנקים
וחברות האשראי. יחד עם זאת, הורדת ההחזר החודשי מתחת לרמה מסוימת עלולה ליצור תחושת "מרווח" מדומה ולעודד

ללקוח לקחת התחייבויות נוספות.

הניהול הנכון הוא כזה שמייצר יחס החזר סביר ויציב לאורך זמן, משאיר מרווח ביטחון למצבי חירום, אך גם לא פורש את
ההלוואות מעבר לנדרש. כאן מתחדדת ההבנה שפריסת תשלומים מחדש היא לא רק מהלך חשבונאי, אלא כלי ניהולי

רחב של סיכוני אשראי וסיכוני התנהגות לקוח.

דירוג אשראי, דוח נתוני אשראי BDI והשלכות מהלך האיחוד
מהלכי איחוד הלוואות ופריסת תשלומים מחדש משפיעים באופן עקיף גם על דירוג אשראי ועל הנתונים המופיעים
בדוח נתוני אשראי BDI. מצד אחד, עצם הקטנת ההחזר החודשי והפחתת עומס האשראי השוטף יכולים לשפר את

ההתנהלות החודשית ולהקטין פיגורים וחריגות. מצד שני, הארכת התחייבויות על פני שנים רבות מדגישה לבנק את רמת
המינוף ואת האורך הממוצע של החוב.

כאשר התהליך מנוהל נכון, ניתן להציג את מהלך האיחוד לגופים המממנים כצעדי התייעלות וניהול סיכון, ולהשתמש
בשיפור אפשרי של הדירוג לקבלת תנאי מימון טובים יותר בהמשך. לכן, שילוב של ייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות עם
ניתוח דוח האשראי מאפשר לתכנן לא רק את העסקה הנוכחית, אלא גם עסקאות עתידיות, לרבות מיחזור משכנתא

לאיחוד הלוואות.

הלוואה כנגד נכס, שעבוד נכס והארכת תקופת ההלוואה
אחד הפתרונות הנפוצים לאיחוד חובות משמעותיים הוא שימוש בהלוואה כנגד נכס או שעבוד נכס קיים, בדרך כלל

דירה. כך ניתן "לגרור" חובות יקרים וקצרי מועד אל תוך הלוואה ארוכת טווח בריביות נמוכות יחסית. ההחזר החודשי אכן
יורד לרוב בצורה דרמטית, אך מחיר הטעות במקרה כזה גבוה במיוחד: הסיכון הוא על נכס מרכזי של הלקוח, ולעיתים על

בית המגורים היחיד שלו.

לכן, לפני כל מהלך של הארכת תקופה באמצעות משכון נכס מומלץ לבצע בדיקת זכאות להלוואה מקיפה, לבחון את
תנאי הלוואה לכל מטרה מול מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות, ולהגדיר מראש תרחיש יציאה: באילו תנאים הלקוח

יוכל לצמצם את החוב, למחזר מחדש או לפרוע חלק מההלוואה ללא פגיעה משמעותית בביטחון המגורים שלו.

האם משתלם לאחד הלוואות לתוך משכנתא?

השאלה "האם משתלם לאחד הלוואות לתוך משכנתא קיימת" חוזרת כמעט בכל הליך של איחוד חובות משמעותיים.
ברמת הריבית הנומינלית התשובה לרוב חיובית, כיוון שמסלולי משכנתא זולים בהרבה מהלוואות צרכניות. אולם, כאשר

מתרגמים את ההלוואות קצרות הטווח למסלול משכנתא ל-15 או 20 שנה, סך הריבית המצטברת עלול להיות גבוה
בהרבה מהמצב המקורי, גם אם הריבית נמוכה.

כאן נדרשת עבודה מדויקת עם לוח סילוקין ותרחישים שונים: ייתכן שהפתרון הנכון הוא לשלב בין מסלול קצר יחסית
לסילוק החובות המאוחדים לבין מיחזור חלק מהמשכנתא הקיימת, ולא "למרוח" הכל על פני התקופה הארוכה ביותר

האפשרית.

אישור עקרוני, בדיקת זכאות ותזמון מהלך הפריסה מחדש
לפני שיוצאים לדרך עם מהלך של הארכת תקופה או איחוד הלוואות, מומלץ לקבל מהגופים המממנים אישור עקרוני

ולבצע בדיקת זכאות להלוואה במספר בנקים וגופים חוץ בנקאיים. שלב זה מאפשר לדעת באיזה סדר גודל של סכומים,
ריביות ותקופות ניתן לשחק, עוד לפני שמשלמים קנסות, סוגרים מסגרות אשראי או מחזירים הלוואות קיימות.



תזמון נכון של המהלך חוסך ללקוח כסף ועוגמת נפש. לעיתים עדיף להמתין מספר חודשים לשיפור דירוג אשראי,
לצמצם זמנית שימוש באשראי מתחדש, ולהגיע למהלך האיחוד ממקום חזק יותר מול הבנק. במקרים אחרים, דחייה

עלולה להוביל להחמרת פיגורים ולהפיכת הלקוח לבעייתי במערכת, ולכן יש לנתח כל מקרה לגופו.

הסדר חוב לעומת איחוד הלוואות: הארכת תקופה כגורם מפתח
לא כל מהלך של הארכת תקופה שייך בהכרח לעולם של איחוד הלוואות. לעיתים מדובר בתהליך פורמלי יותר של

הסדר חוב, בעיקר כאשר קיימים כבר פיגורים משמעותיים, הגבלות בחשבון או הליכים משפטיים. במקרים כאלה, הגוף
המממן עשוי להסכים לפריסת תשלומים מחדש, אך בתנאים פחות אטרקטיביים מבחינת ריבית, כדי לפצות על הסיכון

הגבוה.

בניהול מקצועי של הסדר, יש לבחון האם הארכת התקופה בתנאים המוצעים באמת טובה ללקוח בטווח הארוך, או
שמדובר בדחיית הקץ בלבד. ייתכן שעדיף לפנות לגופים אחרים לקבלת הלוואה לאיחוד הלוואות בריבית נמוכה יותר,

ולסלק באמצעותה את החוב הבעייתי, מאשר להסכים להסדר שהופך את החוב ליקר ומתמשך מאוד.

הלוואות חוץ בנקאיות, גמישות תקופה והסיכון בריבית גבוהה
שוק הלוואות חוץ בנקאיות מציע לכאורה גמישות גבוהה בפריסת תשלומים ובהארכת תקופה. לקוחות רבים בוחרים

בדרך זו כדי "לעקוף" מגבלות בנקאיות על יחס החזר להכנסה או על מסגרות אשראי. היתרון הוא קצב אישור מהיר,
לעיתים ללא צורך בביטחונות משמעותיים, אך המחיר כמעט תמיד מתבטא בריבית גבוהה באופן מהותי, ולעיתים גם

בתנאים בעייתיים בחוזה ההלוואה.

כאשר משלבים ריבית גבוהה עם תקופה ארוכה, סך הריבית המצטברת עלול להיות בלתי סביר. לכן, בתכנון מקצועי של
איחוד חובות, הלוואות חוץ בנקאיות צריכות להיות לרוב פתרון גישור קצר טווח ולא פריסת חוב ארוכת טווח. בכל מקרה,

יש להשוות תמיד מול חלופות בנקאיות ומול הלוואה כנגד נכס כאשר זו רלוונטית ובטוחה.

תזרים מזומנים משפחתי כנשק מרכזי בניהול הארכת תקופה
החלטה על פריסת תשלומים מחדש לא יכולה להתקבל בלי ניתוח מעמיק של תזרים מזומנים משפחתי. ניהול נכון של
התזרים, מעקב אחרי הוצאות קבועות ומשתנות, והבנת דפוסי צריכה, מאפשרים לקבוע מהו ההחזר החודשי המקסימלי

שהלקוח יכול לעמוד בו לאורך זמן, מבלי לחזור לחובות יועץ פיננסי מומלץ כרטיסי אשראי ולמינוס בבנק.

במבנה נכון, השימוש בהארכת תקופה הוא נקודתי ומדויק: מורידים את ההחזר לרמה שמאפשרת חיים כלכליים תקינים,
אך משאירים יעד ברור לקיצור התקופה בעתיד באמצעות הפקדת כספים חד פעמית, בונוסים או התייעלות בהוצאות. כך,

העלות הכוללת של הריבית נשמרת בשליטה, מבלי לוותר על יציבות תזרימית בטווח הקצר.

איך להציג ללקוח את המשמעות האמיתית של הארכת תקופה
מעבר לחישובים הטכניים, אנשי מקצוע נדרשים גם ליכולת הסבר ושכנוע. לקוח שמבין רק את המספר "החזר חודשי"

עלול לקבל החלטות שגויות. הדרך הנכונה היא להציג לו שלושה מספרים בכל חלופה: גובה ההחזר החודשי, סך הריבית
והתשלומים לאורך כל החיים של ההלוואה, והתקופה עד לאיפוס מלא של החוב.

כאשר הלקוח רואה שהפרש של כמה מאות שקלים בהחזר החודשי עלול לעלות לו בעשרות אלפי שקלים בסך הריבית,
הוא יכול לקבל החלטה מודעת, גם אם בסופו של דבר יבחר בהחזר נמוך יותר בגלל אילוצים. תפקיד היועץ הוא לוודא

שההחלטה נעשית מתוך הבנה, ולא מתוך אשליה שהארכת התקופה היא "כסף זול".

שילוב ייעוץ פיננסי מקצועי בתהליכי איחוד הלוואות ופריסת תשלומים

https://gilfinance.co/he/contact


בשל המורכבות של השיקולים, השילוב בין ריביות, תקופות, ביטחונות ותזרים, מהלכים של ייעוץ פיננסי לאיחוד
הלוואות נעשים קריטיים עבור משקי בית ועסקים עם רמת חוב גבוהה. יועץ בעל ניסיון יכול לזהות נקודות תורפה, לנהל

משא ומתן עם בנקים וחברות אשראי, ולבנות תמהיל שמאזן בין תשלום חודשי סביר לבין מחיר ריבית כולל מקובל.

עבודה מקצועית כוללת גם ליווי לאחר ביצוע העסקה: מעקב אחר עמידה בתשלומים, עדכון לפי שינויים בריבית במשק,
ובחינה שוטפת האם ובאיזה שלב נכון לבצע מחזור הלוואות נוסף, קיצור תקופות או מעבר למסלולים אחרים. כך, פריסת

תשלומים מחדש הופכת מחבל הצלה חד פעמי לכלי ניהולי דינמי בתוך אסטרטגיית האשראי הכוללת של הלקוח.

מבט קדימה: פריסת תשלומים כחלק מתכנון פיננסי ארוך טווח
כאשר מנהלים נכון איחוד הלוואות, הארכת תקופת ההלוואה היא לא מטרה בפני עצמה אלא אמצעי לייצוב כלכלי

ולתכנון עתידי. השילוב בין ניתוח השוואת ריביות, בחירת מסלולי ריבית מתאימים, שימוש בכלים כמו מחשבון איחוד
הלוואות, והבנה עמוקה של תזרים מזומנים משפחתי, מאפשר ליצור ללקוח מסלול יציאה הדרגתי מהחובות, ולא עוד

פלסטר זמני שמסתיר את הבעיה.

ברגע שמבינים שהמחיר האמיתי של הארכת התקופה נמדד בסך הריבית המצטברת ובסיכון העתידי, ניתן להשתמש
בכלי הזה בצורה אחראית, חכמה ואפקטיבית. אנשי מקצוע שמצליחים לייצר את האיזון בין החזר חודשי נגיש לבין עלות

מימון הוגנת, מעניקים ללקוחותיהם לא רק שקט תזרימי, אלא גם תשתית אמיתית לצמיחה פיננסית יציבה לשנים
קדימה.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל



לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.

מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.

מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.

אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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