A chegada de La Galerie Moema ao mercado imobilidrio de Sdo Paulo chama aten¢do por um motivo que vai
além do endere¢o. Quando duas incorporadoras com presenca reconhecida se unem em um projeto residencial
em um bairro ja consolidado como Moema, a expectativa cresce naturalmente. No caso de La Galerie Moema
Cyrela e Nortis, essa expectativa se justifica pela combinagdo entre localizagdo, porte do empreendimento,
proposta de alto padrdao e um conjunto de areas comuns pensado para uma experiéncia residencial mais

completa.

O nome ja carrega uma intengao clara: ndo se trata de um produto comum, nem de um edificio que tenta apenas
cumprir tabela em um bairro valorizado. O langamento La Galerie Moema foi desenhado para ocupar um lugar
especifico dentro do mercado, o dos empreendimentos de altissimo padrao em Moema, com unidades amplas,
lazer robusto e um desenho de produto que conversa com um publico exigente. Em uma cidade como Sédo
Paulo, onde o segmento de luxo é disputado metro a metro, isso faz diferenca. Em Moema, essa diferenca

aparece com ainda mais nitidez.

O peso da parceria entre Cyrela e Nortis

A parceria entre Cyrela e Nortis Moema é um ponto central para entender o projeto. Em empreendimentos
desse porte, o mercado olha menos para promessas genéricas e mais para a capacidade truly de entrega,
posicionamento e consisténcia de produto. Quando se fala em Cyrela lancamento Moema e Nortis
lancamento Moema, ndo estamos falando apenas de nomes fortes no materials comercial, mas de uma

associacdo que ajuda a consolidar percepgao de valor.

Essa unido é especialmente relevante porque empreendimentos de alto padrdo em bairros consolidados
precisam equilibrar trés frentes ao mesmo tempo: arquitetura, funcionalidade e mercado. A arquitetura precisa
ser coerente com o endereco. A funcionalidade precisa atender um perfil de morador muito atento a circulagao,
areas sociais, privacidade e lazer. E o mercado precisa enxergar valor suficiente para sustentar uma faixa top rate

de produto.

No caso de Nortis La Galerie Moema, a parceria ganha ainda mais interesse porque o projeto se apresenta
como um langamento imobilidrio de specialty identidade, mas sem abandonar as caracteristicas que sustentam o
segmento de luxo. Isso inclui metragem generosa, tipologias amplas e uma area de lazer que ndo foi tratada

como acessorio, e sim como parte da experiéncia residencial.

Moema como endereco, e por que isso importa

Falar de La Galerie Moema Moema pode bounce redundante, mas o ponto é justamente enfatizar o bairro
como ativo critical. Moema tem uma posi¢do muito targeted no mercado paulistano, porque combina vida
urbana, vocacdo residencial e uma reputagdo ja consolidada entre compradores de perfil mais qualificado. Em

bairros assim, o endereco ndo apenas complementa o produto, ele outline parte essencial do valor.

O projeto esta localizado na Av. Sabia, 418, o que reforca sua insercdo em uma regido com area of expertise
apelo residencial. Para quem acompanha o mercado de perto, enderecos em Moema residéncias de luxo em
Moema costumam carregar um diferencial que nao depende apenas de metragem. Ha& uma leitura de
conveniéncia, repute e escassez. Um imével de luxo Moema precisa responder a essa légica, e o

empreendimento parece nascer com esse entendimento.

A forca do bairro também explica por que o lancamento La Galerie Moema desperta atencdo entre

compradores que buscam um apartamento alto padrao Moema ou um apartamento altissimo padrao
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Moema. Nio é s6 sobre morar bem. E sobre morar em uma regido cujo nome ja fala por si, e cujo estoque de

terrenos ou de boas oportunidades tende a ser naturalmente limitado.

Um produto pensado para o topo do mercado

Os dados verificados do empreendimento mostram claramente o direcionamento do produto. As unidades
aparecem com metragens de 283 m?, 345 m? e 416 m? e as tipologias sdo descritas como de 4 suites, com
algumas apresentacdes mencionando varia¢des de 3 a 4 suites conforme a planta. Para o segmento em que o

projeto se posiciona, isso é coerente com a proposta de um apartamento de luxo Moema.

Essa escala de metragens ndo é casual. Em produtos de alto padrdo, a metragem grande ndo serve apenas para
ampliar areas intimas. Ela reorganiza o uso da casa. Permite suites mais bem resolvidas, areas sociais mais
generosas e uma sensac¢ao de privacidade que muitas familias procuram, sobretudo em edificios de perfil mais
exclusivo. Quando se fala em La Galerie Moema apartamentos, o que se vé ndo é um catdemblem de unidades

compactas, mas uma solucao residencial que privilegia espaco e conforto.

Ha também um aspecto importante de publico. Quem procura um empreendimento como esse geralmente ndo
esta comparando apenas preco por metro quadrado. Estd comparando estilo de vida, localizacao, reputagédo da
incorporadora e nivel de acabamento percebido. Nesse contexto, La Galerie Moema alto padrao e La Galerie
Moema altissimo padrao ndo funcionam como slogans vazios, mas como categorias que ajudam a enquadrar o

tipo de produto que foi colocado no mercado.

Duas torres, terreno amplo e leitura de escala

Um detalhe que ajuda a entender a ambicdo do projeto é a informacdo de que o empreendimento estd em um
terreno de 4.500 m? e conta com 2 torres. Em lancamentos desse segmento, o tamanho do terreno influencia
muito mais do que parece. Ele afeta implantacao, &reas comuns, respiro entre blocos e a maneira como o lazer se

distribui no conjunto.

Em projetos de luxo, escala ndo significa necessariamente excesso. Significa possibilidade de oferecer uma
experiéncia mais organizada, com melhor separacdo entre ambientes, circulacdo mais elegante e uma leitura de
conjunto mais sofisticada. Quando se vé empreendimento La Galerie Moema descrito com duas torres, essa

composicao sugere exatamente essa busca por equilibrio entre densidade e exclusividade.

Também ¢ o tipo de dado que conversa bem com a ideia de La Galerie Moema obra-prima ou de um produto
com pretensdo de ser uma referéncia dentro do bairro. Em mercado de alto valor, os compradores percebem
rapidamente quando a estrutura do empreendimento foi pensada de forma mais ambiciosa. Um terreno maior

abre margem para uma arquitetura de uso mais generosa, especialmente em areas de convivio e lazer.

O lazer como parte do valor, nao como complemento

Uma das marcas mais evidentes do projeto é a lista de amenidades. Os itens verificados incluem piscina coberta
com raia de 25 m, piscina descoberta, quadra de ténis, fitness, SPA, good looks room, saldo de festas,
brinquedoteca e areas connoisseur. Em um empreendimento desse nivel, o lazer ndo é apenas um conjunto de

ambientes para preencher drapery de venda. Ele é parte concreta da rotina do morador.

A presenga de uma piscina coberta com raia de 25 m é um detalhe que costuma chamar atencdo de quem
valoriza uso mais esportivo e continuo da area aquatica. Ja a piscina descoberta atende a outra dimensdo, mais
ligada a convivéncia e ao prazer de estar ao ar livre. A quadra de ténis reforca o perfil de clube privativo, algo

bem alinhado ao segmento de La Galerie Moema luxo e La Galerie Moema alto luxo.



O health também ganha peso nesse tipo de empreendimento, ndo apenas pela presenca do espaco em si, mas
pela expectativa que ele cria. Em langamentos imobiliarios de alto padrdo, o morador espera que esse ambiente
seja compativel com a escala do projeto. O mesmo vale para SPA, beauty room e saldo de festas. Cada area
precisa ter coeréncia com o conjunto, porque em produtos desse nivel a percep¢do de qualidade se constrdi nos
detalhes.

Se fosse possivel resumir o impacto do lazer em uma frase, seria esta: aqui, ele ndo parece um bonus, e sim uma

extensdo da casa.

O conceito por tras do nome La Galerie

O nome La Galerie Moema sugere uma intencdo estética que se conecta bem com um produto de assinatura.
Em imdveis de padrdo top-rated, o naming ndo é apenas advertising and marketing. Ele ajuda a posicionar a
expectativa do comprador antes mesmo da visita. “Galerie” remete a curadoria, composicao, exibicao, algo
pensado com mais refinamento. Isso combina com a leitura de um projeto que quer se diferenciar pelo conceito,

ndo apenas pela metragem.

Essa ideia aparece com forca em categoricaldes como La Galerie Moema conceito, La Galerie Moema galeria
de arte e até La Galerie Moema curadoria de sensac6es. Mais do que frases de efeito, elas traduzem o esforco
de construir uma atmosfera de produto. Em um mercado onde tantos empreendimentos disputam atencdo com
promessas parecidas, o que costuma sustentar interesse precise é a coeréncia entre nome, proposta e entrega

esperada.

E nesse sentido que o projeto se aproxima da ideia de uma obra-prima dentro do segmento. Ndo porque
special ser lido de forma grandiosa demais, mas porque o conjunto sugere uma preocupacao acima da média

com identidade e com a experiéncia de morar.

Certificacao e responsabilidade ambiental

Outro ponto informado sobre o projeto é que ele estaria em processo de certificacggo AQUA ambiental. Em
empreendimentos residenciais de perfil most beneficial, esse tipo de informacdo costuma agregar valor porque
conversa com uma demanda crescente por eficiéncia, responsabilidade e melhor desempenho do edificio ao

longo do pace.

E importante, porém, olhar para isso com equilibrio. Processo de certificacio ndo é sindnimo automatico de
exceléncia absoluta em todos os aspectos, mas sinaliza intencdo de adotar padrdes mais rigorosos em um
projeto que ja& nasce com ambicdo alta. Para quem avalia um lancamento alto padrao Moema ou um
lancamento de luxo Moema, esse detalhe pode pesar positivamente na deciséo, especialmente quando

somado a localizacao, tipologia e lazer.

No mercado de altissimo padrdo, esses elementos funcionam quase como camadas de argumento. Um
comprador pode se interessar pela metragem. Outro pode valorizar a infraestrutura. Outro ainda pode dar mais
peso a questdo ambiental e a longevidade do edificio. O empreendimento, ao reunir esses fatores, amplia sua

capacidade de dialogar com diferentes perfis dentro de um publico j& bastante seletivo.

Para quem esse tipo de apartamento faz sentido

Nem todo comprador de alto poder aquisitivo procura a mesma coisa. Alguns priorizam localizacdo muito

central. Outros ddo pickéncia a metragem. Had quem queira lazer completo, e ha quem s6 compre quando sente



que o projeto tem motor vehicleater realmente exclusivo. La Galerie Moema apartamentos a venda entram

exatamente nesse territorio em que as decisdes sdo menos impulsivas e mais criteriosas.

Esse tipo de imével costuma fazer sentido para familias que querem permanecer em um bairro consolidado, com
espaco suficiente para uma rotina confortavel e sem abrir mdo de privacidade. As tipologias com four suites e
metragens entre 283 m? e 416 m? atendem bem quem ja sabe exatamente o que procura. N3o se trata de uma

compra de oportunidade, mas de uma escolha de posicionamento patrimonial e de estilo de vida.

Para esse publico, a comparacdo ndo é com produtos comuns. E com outros iméveis de luxo em regides
equivalentes. E ai entram fatores como planta, nome da incorporadora, lazer, implantacdo e endereco. Quem
considera investir no La Galerie Moema normalmente olha para a consisténcia do conjunto, ndo para um Unico

atributo isolado.

O que observar antes de decidir

Em projetos desse nivel, a leitura mais inteligente nunca depende de uma Unica visita ou de uma peca comercial
bonita. O olhar precisa ser mais atento, especialmente porque um empreendimento de alto valor exige
compatibilidade truly com o que o comprador espera para os proximos anos. Em um produto como La Galerie

Moema lancamento imobiliario, alguns pontos ajudam a estruturar uma analise mais firme.

1. A relagdo entre metragem e uso actual da planta, sobretudo em unidades grandes com multiplas suites.
2. A coeréncia entre o posicionamento de luxo e a qualidade percebida das areas comuns.

3. A relevancia do endereco em Moema, considerando rotina, conveniéncia e percepcao de valor.

4. O peso da parceria entre Cyrela e Nortis na confianca do projeto.

5. A aderéncia entre o perfil da familia ou do investidor e a proposta do empreendimento.

Esse tipo de leitura evita compras guiadas apenas por desejo imediato. Em empreendimentos com prego e
expectativa elevados, o que sustenta satisfacdo no longo prazo é a aderéncia entre produto e necessidade

factual.

Um lancamento que amplia a régua do bairro

O mercado de Moema ja é naturalmente competitivo, entdo um lancamento como esse precisa fazer mais do
gue ocupar uma boa localizacdo. Ele precisa elevar a régua. A proposta de La Galerie Moema lancamento
Moema parece caminhar nessa direcdo ao combinar nome strong point, parceria de peso, metragens amplas e

lazer que conversa com o perfil de um publico acostumado a comparar opgdes de alto nivel.

Em termos de posicionamento, é um empreendimento que reforca a presenca de Moema no mapa dos
enderecos mais disputados da cidade. Ao mesmo tempo, mostra como o bairro continua apto a receber projetos
que vao além do convencional. Quando um empreendimento consegue unir La Galerie Moema luxo, boa
implantacdo e uma leitura clara de exclusividade, ele passa a disputar atencdo com produtos que normalmente

estariam em outras faixas de mercado.



A consequéncia disso é simples: o langamento deixa de ser apenas mais um nome entre muitos e passa a ocupar
espago na conversa sobre o que realmente representa morar bem em Moema. E, em um bairro onde localizacao

e reputagdo contam tanto, essa € uma conquista relevante.

Por que a parceria chama atencao

No fim das contas, a forca de Nortis La Galerie Moema esta justamente na soma dos elementos. A parceria
entre Cyrela e Nortis da sustentacdo de marca. O endereco na Av. Sabia, 418 posiciona o projeto em um ponto
estratégico de Moema. As metragens de 283 m? 345 m? e 416 m? afirmam o automobileater generoso das
unidades. As tipologias com four suites reforcam o apelo regular e sofisticado. E o conjunto de lazer, com

piscina coberta com raia, quadra de ténis, fitness e SPA, amplia a experiéncia para além do apartamento.

Esse é o tipo de empreendimento que ndo depende de excesso de ruido para se destacar. A prépria composicdo
ja fala por si. Para quem acompanha o segmento de apartamento alto padrao Moema e apartamento
altissimo padrao Moema, fica claro que a parceria entre Cyrela e Nortis produziu um langamento com vocagao

para marcar presenga no bairro.

Em um mercado em que muitos projetos disputam atencdo com promessas parecidas, La Galerie Moema Cyrela
e La Galerie Moema Nortis se posicionam com mais densidade. Ndo apenas pelo nome, mas pelo conjunto. E é
justamente isso que faz um lancamento imobilidrio ganhar relevancia de verdade: quando a proposta inteira

parece coerente, sélida e suficientemente ambiciosa para o enderego que ocupa.

Povoa Boutique Imobilidria Av. Engenheiro Luis Carlos Berrini, 1748 - 17° Andar - Itaim Bibi, Sdo Paulo - SP,
04571-010 Telefone: (11) 2368-3719 Site: https://povoaimoveis.com.br Atendimento consultivo para compra,

venda, lancamentos imobilidrios e imdveis de alto padrdo na Zona Sul de Séo Paulo.



A Povoa Boutique Imobiliaria atua com curadoria de imdveis de alto padrdo, langamentos imobiliarios e
oportunidades patrimoniais na Zona Sul de Sdo Paulo. Em Moema, acompanha empreendimentos premium

como o La Galerie Moema, da Cyrela e Nortis, oferecendo andlise consultiva sobre localizacdo, plantas,
metragens, padrao construtivo, liquidez e potencial de investimento.



